АНКЕТА

Уважаемый коллега, ответьте, пожалуйста, на представленные ниже вопросы.

 Ваши ответы помогут подвести  итоги 5-ти экспериментальных закупок и учесть Ваше мнение в работе ТЗГ. Пришлите, пожалуйста, заполненную анкету в дирекцию  любым удобным для Вас способом – по электронному адресу tzg@tdr-info.ru. или по факсу (095) 159-98-78 до 1.10.2005 г. 

  Член ТЗГ «Руспечать» (Ф.И.О.) ______________________________________________________

1. Как Вы оцениваете первый год работы ТЗГ?

· отлично, так как полностью отлажена технология работы ТЗГ и можно переходить к плановым закупкам

· хорошо, так как повысились ответственность, чувство сопричастности и профессиональный уровень работы в сети Интернет всех членов ТЗГ 
· удовлетворительно, так как в настоящее время у меня затруднен доступ в Интернет

· не удовлетворительно, так как я не получил ожидаемой прибыли

2. Хотели бы Вы участвовать в ТЗГ в будущем?

· да, я хочу продолжить участие в ТЗГ

· да,  но при этом сделать размер членского взноса фиксированным 

· да, но надбавка на товар не должна превышать 5%

· да, но при этом не платить членский взнос в случае неучастия в закупке

· да, но получать товар через Торговый Дом «Роспечать»

· нет, я не вижу своего будущего в ТЗГ

3. Как Вы оцениваете работу Правления ТЗГ?

· отлично, так как активная  и принципиальная позиция членов Правления по организации закупок способствовала достигнутому успеху ТЗГ

· хорошо, поскольку  члены Правления, являясь руководителями своих компаний, управляли процессом работы ТЗГ, не взирая на занятость 

· удовлетворительно, так как я не видел активности членов Правления на Форуме

· не удовлетворительно, так как цены ТЗГ меня не устраивают 

4. Как Вы оцениваете работу Экспертного совета по ценовой политике?

· отлично, так как предложенный ассортимент - оптимальный, а закупочные цены - низкие

· хорошо, так как закупочные цены на большую часть ассортимента меня устраивают

· удовлетворительно, так как предложенный ассортимент меня не устраивает 

не удовлетворительно, так как закупочные цены слишком высоки

5. Как Вы оцениваете работу Кэпитал Груп «Стретэджи» с поставщиками?

· отлично, так как на 2 месяца в сезон (июль и август) были сохранены апрельские цены на основные школьные товары 
· хорошо, так как 21 поставщик приняли участие в тендере и тем самым подтвердили признание ТЗГ на канцелярском рынке

· удовлетворительно, так как часть поставщиков не выполнили условия тендера по объемам

· не удовлетворительно, так как 4 поставщика не выполнили условие тендера по ценам и не участвовали в закупках на июль, август и сентябрь
6. Когда нужна следующая закупка ТЗГ?

· только тогда, когда будут заключены договоры с поставщиками и подготовлена технология работы 

· только тогда, когда будет усовершенствована программа обработки заказов, полученных через Интернет, и программное обеспечение
· чем скорее, тем лучше

7. Каким, по вашему мнению, должен быть ассортимент в следующих закупках ТЗГ?
· до   100 наименований

· до   500 наименований

· до 1000 наименований 

· до 1500 наименований 

               Дата «___»  _________________2005 г
Подпись: ______________________ 

